NET+FR,
UN ACTEUR REGIONAL

Offrant les services Internet, télévision et téléphonie
avec une identité fribourgeoise, nous nous caractérisons
par les valeurs suivantes : proximité, qualité, innovation
et professionnalisme.

Nous cherchons un talent pour rejoindre notre équipe et
booster nos ventes.

Consceiller/ére clientéle B2B 100%

Votre mission

Vos responsabilités
principales

Votre profil

netplusFR SA

p.a. Gruyére Energie SA
Ressources humaines
Rue de I'Etang 20

1630 Bulle

026 919 23 23

Développer et fidéliser la clientéle PME en saisissant chaque
opportunité.

o Prospecter activement et fidéliser une clientele PME
o |dentifier les besoins et proposer des solutions

o Négocier et conclure des contrats

e Assurer un suivi client pour booster la croissance

o Excellente connaissance du marché locall

¢ Expérience en vente B2B (idéalement multimédia)

o Dynamique, autonome et orienté résultats

¢ Maitrise des outils bureautiques

¢ Frangais ou allemand langue maternelle, avec
bonnes connaissances de I'autre langue

Nous nous réjouissons de recevoir votre candidature
d'ici au 23 février 2026.



